IS Produkty

Branza bramowa w kryzysie?

Ocena polskiej sytuacji gospodarczej nie jest bardzo trudna. A jak oceniac nastroje w branzy bramo-
wej? Wypowiedzi uczestnikow rynku obcigzone sq bqdz to btedem bliskosci, bqdz to checiq budowa-
nia okreslonego wizerunku, czasami tez w wypowiedziach przedsiebiorcéw przebrzmiewa natural-

ny dla danego rozméwecy nastdj i wrodzony optymizm lub pesymizm.
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czy tez upustu za odbiér na wiasny koszt.
Zwilaszcza dzisiaj istotna jest wartos¢ pie-
nigdza w czasie. Po drugiej stronie zakupéw,
mamy sprzedaz - tu réwniez mozemy zaosz-
czedzi¢! Dzisiaj kryzys nie tylko jest legityma-
Cja, jest dzisiaj cerberem naszych naleznosci
- stad waga monitoringu klienta, by¢ moze
po udanym kontrakcie warto przesta¢ kartke
Lprzypominajke” o zblizajagcym sie terminie
zaptaty, za to na pewno trzeba odwrotnie re-
agowac na ptatnosci przeterminowane.

Uciec, ale dokad?

Wsréd firm ustugowych wida¢ gotym okiem
ucieczke z branzy bramowej. Kiedy$ dumne
i prezne afisze reklamujace ustugi sprzedazy

S i montazu bram s3 uzupetniane lub wypiera-
Nk abia e ne banerami reklamujacymi inne produkty.
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ardzo wiele wypowiedzi przeréznych pro-
ducentéw i dystrybutoréw zawiera bun-
czuczne pytania:,Kryzys? Jaki kryzys? U nas nie

It

ma kryzysu!”. To wspaniale, to przywraca wiare

Dostawca strategiczny,
a toksyczny

Odbieramy wyrazny sygnat, ze oto wiasciciel
firmy niegdys wytacznie bramowej obrat po-
lityke innej aktywnosci jeszcze w budownic-

Oszczedzad to nie tylko gasic Swiatto, to takze, PRZETARGI | ZLECENIA
w polska przedsiebiorczos¢, tym bardziej, ze  a raczej przede wszystkim - madrze kupowac. BUDOWLANE
na naszym rynku wedtug oficjalnych badan  Zwilaszcza dzisiaj cenny jest taki dostawca, DANE W LICZBIE PRZETARGOW

| pétrocze 2009 roku zamkneto sie opadajaca
krzywa koniunktury w budownictwie - Il kwar-
tat 2009 zostat zarejestrowany jako dziewiaty z
rzedu kwartat spadkow, a liczba przetargéw w
budownictwie w omawianym okresie spadfa o
ponad 20% do sredniej z lat 2007/2008.... a to
zly prognostyk takze na sezon 2010.

Bramowe: to be or no to be?

to pytanie, ktore brzmi:

Co robi¢ w kryzysie?

Najczestsza, oczywista odpowiedzig jest nad-
rzedny priorytet przedsiebiorcy, ktéry brzmi
,DOSTOSOWAC SIE”. Kryzys to najwyzszy czas
na przeglad martwych asortymentéw w ofer-
cie, przeglad rentownosci poszczegdlnych ak-
tywnosci firmy oraz ogélnego poziomu kosz-
tow. Wobec niemoznosci pokrycia kosztéw
przychodami ze sprzedazy, racjonalnie jest
szukac oszczednosci. Jak oszczedzac?
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ktory nie wymaga od nas inwestycji specyficz-
nych, ktéry elastycznie dostosowuje partie
dostawy i czestotliwos$¢ dostaw do aktualnych
potrzeb i mozliwosci ptatniczych kupujacego.
Dzisiaj,duzy magazyn” moze zabic.

Wobec skurczonego popytu niezwykle waz-
ne jest eliminowanie ze swojej listy dostaw-
cow, nielojalnych lub realnie nielojalnych, a
zwihaszcza zdolnych do integracji pionowej
dystrybucji swojej oferty. Whasciwie przekre-
$la sie dostawca ten, ktéry na rozmowie o
wspotpracy w kryzysie moze sobie pozwoli¢
na wypowiedzi: ,wasze obroty spadty, jak be-
dzie tak dalej to podniesiemy wam ceny, a na-
szg oferte przeslemy do waszych klientéw lub
konkurentéw”. Dlatego kryzys wygrajg liderzy
innowacyjnosci, ale tez mistrzowie dialogu,
komunikacji i kompromisu.

Pozostajac w temacie dostaw, warto zwrocic
uwage nie tylko na mase optymalnego zamo-
wienia, wazna jest tez mozliwo$¢ uzyskania
dodatkowego upustu za ptatnos¢ gotéwka
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twie, ale juz nie tylko w bramach.
Czy dywersyfikacja jest zatem recepta na kry-
zys? Dla firm produkcyjnych niekoniecznie,
natomiast w przypadku firm trudniagcych sie
ustugami — niewatpliwie tak. Przeciez pod-
stawowym celem dziatalnosci gospodarczej
jest optymalizacja wyniku ekonomicznego -
stad im wiecej wedek w jeziorze tym wieksze
prawdopodobienstwo brania. A pamietajmy,
Ze nieczesto zwiekszenie palety ustug powo-
duje zwigkszenie kosztéw statych. Skoro zna-
ny sprzedawca hamburgeréw otwiera kawiar-
nie, a inny znany sprzedawca kawy otwiera
sprzedaz przekasek nie powinien dziwi¢ fakt,
ze dealerzy okien staja sie bramiarzami i od-
wrotnie. W firmach, w ktérych gtéwna warto-
$cig dodang jest sprzedaz produktu z ustuga
niezwykle wazne jest eksponowanie serwisu
i obstugi posprzedaznej. Przeciez najdrozsza
brama u naszego klienta, to ta ktérej nie be-
dzie mogt otworzy¢ bez naszego serwisul!
Marcin Orwat

W artykule korzystatem z:

1) Gazety Wyborczej 2009-07-01

,Budowlanka ciggle ma ktopoty”.

Zapraszam by, wszelkie uwagi na temat prezentowa-
nych sqdow byli Paristwo uprzejmie kierowac na adres:
marcin.orwat@bigtor.pl

Heroal
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Kompetencje widoczne na fasadzie

Zaluzje weneckie wyposazone we wszechstronny sys-
tem oston: W ten sposob zaktady produkujqce rolety
imetale mogq szybko i elastycznie reagowac na zycze-
nia klienta, bez nadmiernego poszerzania stanowisk
sktadowania.
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Przy systemach maskujqcych oraz ostonach przeciwstonecznych,
nie tylko architekci i projektanci kierujq swoje kroki do zaktadéw

produkujgcych rolety. Réwniez prywatni inwestorzy budowlani
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znajq kompetencje fachowego rzemiosta i coraz czesciej go do-

ceniajq.

précz klasycznych rolet i materiato-
Owych oston przeciwstonecznych, coraz
wiekszg popularnoscig ciesza sie zaluzje
weneckie. Umozliwiajg one posrednie skie-
rowanie swiatfa dziennego do budynku, co
wiekszos$¢ architektow uwzglednia podczas
planowania. Ta nowoczesna forma ostony
przeciwstonecznej moze oznacza¢ dla fir-
my Heroal, dodatkowe, lukratywne Zrédto
dochodu. Z nowymi, zmiennymi systema-
mi chronigcymi przed oslepieniem, pro-
ducent stworzyt warunki, dzieki ktérym na
bazie inteligentnych systeméw konstrukcji
zespotowych z niewieloma dodatkowymi
elementami produktu,
mozna przygotowac¢ dopasowane do za-

konstrukcyjnymi

luzji weneckich ostony. Baza dostarcza do
tego ryzalitowy system oston, z ktérego,
wiele jednakowych czesci nadaje sie réw-
niez do zabudowy zaluzji weneckich. Poza
tym, mozna zastosowac wszystkie przyje-
te na rynku kurtyny do zaluzji weneckich.
Zmiennos¢, mozna zrealizowac réwniez przy
prowadzeniu kurtyn - zaréwno z szynami
prowadzacymi, jak réwniez z niezwykle ko-
rzystnym jesli chodzi o koszty - wariantem
prowadzenia linowego. Do wyboru zastoso-
wacé mozna naped z korba lub elektryczny, a
w razie potrzeby element zaluzji weneckich
mozna wyposazy¢ rowniez w system zabez-
pieczajacy przed owadami.

www.heroal.de
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